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Prompty do pracy w e-commerce

Jak korzystac

Wstaw witasne dane w nawiasy. Usun dane osobowe i poufne, ktérych nie wolno udostepniaé
wybranemu narzedziu. Sprawdz wynik przed wykorzystaniem.

Opis produktu

Na podstawie [cechy i parametry] przygotuj opis produktu dla [odbiorca]. Podaj zastosowania i
ograniczenia wynikajgce wytgcznie z danych wejsciowych. Nie dopisuj certyfikatéw, opinii ani
parametrow. Na koncu wypisz brakujgce informacje.
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Obstuga i sprzedaz

Odpowiedz klientowi

Przygotuj odpowiedz na [wiadomos¢ klienta] na podstawie [potwierdzone zasady i stan sprawy].
Uzyj spokojnego tonu. Nie obiecuj terminu, rabatu ani zwrotu bez potwierdzenia. Oznacz kwestie
wymagajgce decyzji pracownika.

Zapytanie B2B

Przygotuj odpowiedz na [zapytanie] z uwzglednieniem [oferta i warunki]. Wymien dane potrzebne do
wyceny. Nie zgaduj cen, dostepnosci ani czasu realizacji.

Podsumowanie rozmowy

Z [zanonimizowane notatki] wyodrebnij ustalenia, zadania, terminy i otwarte pytania. Oddziel
deklaracje klienta od naszych zobowigzan. Brakujgce dane oznacz ,nie ustalono”.
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Analiza i kontrola wyniku

Analiza sprzedazy

Na podstawie [tabela i definicje kolumn] poréwnaj [okresy]. Oddziel obserwacje od hipotez.
Uwzglednij zwroty, promocje i braki danych. Nie przypisuj przyczyn bez dowoddéw.

Sprawdzenie odpowiedzi

Poréwnaj [wynik] z [materiat Zrédtowy]. Wskaz niepoparte twierdzenia, zmienione liczby i brakujgce
zastrzezenia. Zaproponuj poprawki, nie zmieniajgc faktéw.

Zanim uzyjesz wyniku

Sprawdz liczby, nazwy, zakres obietnic i zgodnos¢ z aktualnymi zasadami firmy. Generator
szablonéw: ecomlabstudio.pl/narzedzia.
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