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STRATEGIA / KANALY SPRZEDAZY

Marketplace moze rosnac, a
marza nadal spadac.

Liczymy, ile faktycznie zostaje z kazdego kanatu i ustalamy role
wtasnego sklepu oraz marketplace'dw w jednym modelu sprzedazy.

Zobacz ustuge online A1

ECOMLABSTUDIO / LABORATORIUM E-BIZNESU

01 / DLA KOGO 02 / CO OTRZYMUJESZ 03 / CZAS I FORMAT

Strategia kanatow Konkretny rezultat 3-4 tygodnie

sprzedazy Rachunek i decyzje oparte na Praca zdalna + spotkanie

Sprzedawcy obecni na Allegro, realnym wyniku kanatow. decyzyjne z zarzgdem
Amazonie lub innych
marketplace'ach.

Decyzja o strukturze kanatéw podijeta na liczbach, nie na przyzwyczajeniu. @ Pierwsza rozmowa
Zakres i wycene potwierdzamy po rozmowie - zalezg od danych, dostepow i 30 minut - bezptatnie
sytuacji firmy.
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02 / CO SPRAWDZAMY LUB PROJEKTUJEMY

Strategia kanatdéw sprzedazy

Liczymy, ile faktycznie zostaje z kazdego kanatu i ustalamy role wtasnego sklepu oraz
marketplace'dw w jednym modelu sprzedazy.

Sprzedaz w kanatach rosnie, ale firma nie potrafi powiedzie¢, jaka jest realna marza

PUNKT WYJSCIA . .
po prowizjach, zwrotach i obstudze.
01 02
Marza per kanat Decyzja asortymentowa
Liczymy wynik per kanat i grupa produktow, zamiast Ustalamy, co warto sprzedawac¢ w danym kanale, a
poréwnywac tylko przychdéd. czego nie.
03 04
Role kanatow Kierunek zmian
Okreslamy, ktéry kanat ma budowa¢ wolumen, relacje Projektujemy sciezke przenoszenia klienta do
lub inne zadanie w modelu sprzedazy. wtasnego sklepu i harmonogram wejscia lub wyjscia z
kanatu.
CZAS TRWANIA FORMAT
3-4 tygodnie Praca zdalna + spotkanie decyzyjne z zarzadem
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03 / DLA KOGO I CO POWSTAJE

Zakres ma prowadzi¢ do decyzji, nie do kolejnej
listy uwag.

Przed startem uzgadniamy problem, oczekiwany rezultat i materiaty potrzebne do pracy.

DLA KO0GO CO0 OTRZYMUJESZ

v Sprzedawcy obecni na Allegro, Amazonie v Rachunek i decyzje oparte na realnym
lub innych marketplace'ach. wyniku kanatéw.

v Firmy, ktore chcag zdecydowac, co, gdzie i z v Rekomendowany podziat asortymentu i rol
jaka rolg sprzedawac. kanatow.

v Harmonogram wejscia, zmiany lub wyjscia z
kanatu.

EFEKT PRACY

Decyzja o strukturze kanatéw podjeta na liczbach, nie na przyzwyczajeniu.

NA START POTRZEBUJEMY

- Dane o sprzedazy, prowizjach, - Lista kanatow i grup produktow - Ustalenie decyzji, ktorg projekt
zwrotach i kosztach obstugi w objetych analiza. ma wesprzec.
uzgodnionym zakresie.

WYCENA PROJEKTU

f Nie ma jednej ceny dla kazdego projektu. Po 30-minutowej rozmowie potwierdzamy
Po ustaleniu zakresu.

zakres, warunki i wycene odpowiednig do sytuacji firmy.
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04 / ORGANIZACJA WSPOLPRACY

Od problemu do sprawdzonego nastepnego
kroku.

Od poczatku wiadomo, co sprawdzamy, kto dostarcza dane lub decyzje i co ma powstac na
koncu.

o1 Zakres 02 Rachunek
Ustalamy kanaty, produkty i decyzje do Zestawiamy sprzedaz z kosztami,
podjecia. prowizjami i zwrotami.
03 Role kanatow o4 Decyzja
Projektujemy podziat zadan i decyzje Przekazujemy rekomendacje i
asortymentowe. harmonogram dalszych dziatan.
Pracujesz dr Konrad Liszczyk Maciej Zmitrukiewicz

bezposrednio z nami. E-commerce, procesy, badania Produkty cyfrowe, Al, jako$¢ stron

NASTEPNY KROK

Ustalmy, czy ta ustuga pasuje do
problemu.

Bezptatna rozmowa: 30 minut. Wroctaw i zdalnie w catej Polsce.

Umow rozmowe 7 Formularz kontaktowy

laboratorium.ebiznesu@gmail.com +48 882 762 867

Materiat informacyjny, nie indywidualna oferta cenowa. Zakres, ceng i warunki wspétpracy potwierdzamy przed rozpoczeciem. Opracowano na podstawie aktualnego opisu ustugi
EcomLabStudio. Aktualizacja: 14.09.2026.
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